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ZEKVI(IO QUE OFRECEZ




Qué ncluye este documente

01 02 03

Quien soy y como puedo Propuesta de trabajo: Presupuesto final con todo
ayudar a [cliente] a [trabajo a realizar] lo que incluye el mismo
consequir [objetivo]

AY



Tu fotografia

i @&


https://www.instagram.com/salisanchezm/
http://www.salimasanchez.com/
https://www.linkedin.com/in/salimasanchez-neuromarketing/

Por ané wiiizey (Sericie]

Esta diapositiva es para mejorar el nivel de consciencia de tu cliente, asi
que te recomiendo:

e Hablarle de su problema y ahondar un poco en el mismo. Es
fundamental que busques la manera de que se sienta identificado
mediante un uso adecuado del lenguaje.

e Plantearle la solucion a dicho problema --> tu servicio.

e Comentarle los beneficios de llevar a cabo esa solucion.
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Haz un resumen de los pasos Ol
gue se van a dar durante todo
el proceso de trabajo.

07
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Estudio del proyecto y de |a
competencia.

Estudio de los buyer personal y del
nivel de consciencia de los mismo.

Desarrollo de |la estrategia del servicio
qgue vayas a llevar a cabo.

Revision por parte del cliente y
realizacion de las modificaciones que
resulten necesarias.

*Se realizara un breafing previo para recoger toda la informacidén necesaria




Aqui debes incluir todo lo que se vaya a trabajar Fecha de comienzo:

en el servicio de manera detallada: Indicala
: Plazo de entrega:
e Tncluido 1
e Incluido 2 Indicalo
e Tncluido 3

Los servicios que se soliciten y no esten incluidos en el presupuesto se facturaran aparte



‘% / Este servicio también incluye:
puMS- 7je
e  Extra t

o Extra 2
e Extra 3




Prepuesia ?




Forma de pago
Indicalo

Acuerdo de pago
50% previo y 50% al finalizar

Datos de contacto
Incluye tu email




